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Streszczenie: W artykule analizowane sa interakcje miedzy procesami zachodzacymi
w gospodarce realnej a stosunkami umownymi w relacjach transatlantyckich. Przed-
miotem rozwazan sa istniejace lub negocjowane (zamrozone) umowy o wolnym han-
dlu Unii Europejskiej ze Stanami Zjednoczonymi i Kanada. Celem artykutu jest prze-
analizowanie potencjalnych implikacji wspomnianych zmian w sferze regulacyjnej
dla polskiego handlu towarami przemystowymi, ktory odbywa sie w coraz wigkszym
stopniu w ramach miedzynarodowych tancuchdéw wartosci. Artykut ma charakter ba-
dawczy. Wykorzystano w nim analiz¢ dokumentow, analize statystyczna i pordwnaw-
cza. Z przeprowadzonej analizy wynika, ze umowa UE z Kanada wzmocni rozpoczety
juz proces integracji europejskiego i potnocnoamerykanskiego tancuchéw wartosci.
Stwarza to dla Polski szanse, ale takze zagrozenia.

Stowa kluczowe: regionalne porozumienia handlowe, liberalizacja handlu, fancuchy
wartosci, NAFTA, Unia Europejska

Wprowadzenie

Rok 2017 przyniost duze zmiany w stosunkach gospodarczych Unii Europejskiej
(UE) z partnerami transatlantyckimi. W styczniu zostaly zamrozone rokowania
Transatlantyckiego partnerstwa w dziedzinie handlu i inwestycji (Transatlantic
Trade and Investment Partnership — TTIP), umowy miedzy UE a USA. We wrze-
$niu za$ w bardzo napigtej atmosferze weszla w zycie kompleksowa umowa gospo-
darczo-handlowa miedzy Kanadg a Unia Europejska i jej panstwami cztonkowskimi
(CETA — The Comprehensive Economic and Trade Agreement). Toczg si¢ rokowania

1 Prof. IBRKK Ewa Kaliszuk, Instytut Badan Rynku, Konsumpgji i Koniunktur — Pafstwowy Instytut

Badawczy.
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W sprawie renegocjacji/unowoczesnienia innych regionalnych porozumien handlo-
wych (regional trade agreements — RTAs) z udzialem USA i/lub Kanady oraz Unii
Europejskiej. W tym pierwszym przypadku szczegdlne znaczenie maja renegocjo-
wany obecnie Polnocnoamerykanski Uktad o Wolnym Handlu — NAFTA oraz Part-
nerstwo Transpacyficzne w zmodyfikowanej wersji?>. W przypadku Unii Europe;j-
skiej zmian¢ warunkéw handlu na kontynencie amerykanskim moga przynies¢ dwie
negocjowane obecnie umowy — z Meksykiem (European Union — Mexico Free
Trade Agreement — EUMFTA) (unowoczesnienie istniejacej umowy) oraz z krajami
Mercosur (wznowienie rokowan). Analizowane powigzania miedzy panstwami
Ameryki Pélnocnej oraz ich relacje umowne z Unig Europejska przedstawiono na
rysunku 1.

Kamada

UsA
Unin Exmopejska

! EUM
Melsyk +/ FTA

Rysunek 1. Schemat wzajemnych powiazan miedzy panstwami Ameryki Pélnocnej
oraz ich powiazan Unig Europejska
Zrodto: opracowanie whasne.

Celem artykutu jest przeanalizowanie potencjalnych implikacji wspomnianych
zmian w sferze regulacyjnej dla polskiego handlu towarami przemystowymi, ktéry
odbywa si¢ w coraz wiekszym stopniu w ramach miedzynarodowych tancuchow
wartosci. W relacjach transatlantyckich przyjmuja one najczesciej forme:

— platformy eksportowej dla usytuowanych w Polsce koncernow amerykan-

skich i kanadyjskich;

— handlu miedzy podmiotami powiazanymi, czyli handlu wewnatrzkorporacyj-

nego;

— uczestnictwa polskich przedsiebiorstw lub polskich oddziatéw zagranicznych

korporacji w charakterze poddostawcy komponentow badz elementéw oraz

2 Porozumienie TPP podpisato 5 lutego 2016 r. 12 panstw, w tym Kanada i Stany Zjednoczone. USA
wycofaly si¢ z porozumienia 3 dni po objeciu prezydentury przez D. Trumpa. Pozostali partnerzy pod-
pisali je 8 marca 2018 r. pod zmieniong nazwg — Comprehensive and Progressive Agreement for Trans-
Pacific Partnership — CPTPP.
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pewnych rodzajow ustug w tancuchach produkcji gtownie koncernow nie-
mieckich, eksportujacych produkty finalne na rynek amerykanski bezposred-
nio lub via Meksyk.

Zmiany te przeanalizowano na przyktadzie grup towarow przemystowych wy-
branych na podstawie kryterium ekspozycji na popyt zagraniczny, mierzonej
wskaznikiem orientacji eksportowej (krajowa wartos$¢ dodana w zagranicznym po-
pycie koncowym z bazy danych OECD-WTO — Trade in Value Added (TiVA).
W 2014 r. (ostatni rok danych w bazie TiVA?) najwyzszym takim wskaznikiem
charakteryzowaly sie: komputery, wyroby elektroniczne i optyczne (87,23%), po-
zostaly sprzet transportowy (85,31%) oraz pojazdy samochodowe (81,85%)
(OECDStat.). Pozycje te nalezaty w badanym okresie takze do pigciu gléwnych
grup towarowych na poziomie trzycyfrowym nomenklatury NAICS* w handlu USA
z Polska (wykres 5).

W prezentowanej analizie wykorzystano statystyki tradycyjne mierzace prze-
plywy towarow na podstawie deklaracji celnych (dane urzedow statystycznych Pol-
ski, USA, Kanady oraz Eurostatu) oraz statystyki wartosci dodanej OECD-WTO
(dostepne za lata 1995-2014). Analiza zasadniczo objeto lata 2007-2017, ale w uza-
sadnionych przypadkach uwzgledniono takze inne okresy. Punktem wyjscia do roz-
wazan jest krotka charakterystyka stosunkow handlowych Polski ze Stanami Zjed-
noczonymi i Kanada oraz status analizowanych RTA.

Znaczenie Stanéw Zjednoczonych i Kanady jako partneréw handlowych Polski

Znaczenie USA jako dostawcy towarow do Polski, a takze odbiorcy polskich towa-
réow, zmalalo w okresie przed przedakcesyjnym i w pierwszych latach cztonkostwa
w UE (wykres 1). Dopiero w ostatnich dwoch latach wystapit niewielki trend wzro-
stowy, zauwazalny réwniez w statystykach wartosci dodanej (wykres 2). W 2017 r.
Stany Zjednoczone zajmowaly 6sma pozycje w rankingu dostawcow towarow do
Polski oraz dziesiata jako ich odbiorca. Ich udzial w polskim eksporcie towaréw
wynosil 2,7%, a w imporcie — 2,9%, czyli wyraznie mniej niz w 2000 r.

Dla USA Polska jest ciagle marginalnym partnerem handlowym. W 2017 roku
zajmowala ona 44 miejsce w eksporcie USA ogdtem (z 0,29% udzialem) oraz 39.
w imporcie USA ogdtem (z 0,30% udziatem)’. Poréwnujac z rokiem 2000, Polska
przesuneta si¢ jednak znacznie w gore w rankingu — jako dostawca towaréw z miej-
sca 57, a jako ich odbiorca z miejsca 62 (U.S Census Bureau).

Kanada w rankingu partneréw handlowych Polski zajmuje miejsce duzo dalsze.
W 2017 r. plasowala si¢ na 26 miejscu w eksporcie towaréw i na 42. w imporcie.
Jej udzial w obrotach towarowych Polski wynidst odpowiednio 0,6% i 0,3% (dane

3 Dane dla lat 2012-2014 w bazie OECD-WTO TiVA (Nowcast Estimates) — szacunek OECD.
NAICS (North American Industry Classification System) — klasyfikacja dziatalnosci podmiotow gospo-
darczych stosowana w USA. Sklada si¢ z szesciocyfrowego, pigciopoziomowego kodu numerycznego,
gdzie cztery kody sa zgodne z systemami miedzynarodowymi (ISIC i NACE), a piaty odpowiada spe-
cyfice gospodarki amerykanskie;j.

Obliczenia wtasne na podstawie danych z bazy danych U.S. Census Bureau.
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GUS). Z kolei Polska jako partner handlowy Kanady, z 0,1% udziatlem, plasowata
si¢ na 36 miejscu jako odbiorca kanadyjskich towaréw oraz na 25 miejscu jako do-
stawca (0,3% udziah)®.
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Wykres 1. Udzial USA w polskim handlu zagranicznym towarami, 2000-2017, %
Zrédto: GUS, Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego, rdzne lata.
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Wykres 2. Udzial USA w handlu Polski w kategoriach wartosci dodanej, %

Uwaga: udzial w imporcie — zagraniczna warto$¢ dodana zawarta w krajowym popycie koncowym; udziat
w eksporcie — krajowa wartos¢ dodana zawarta w zagranicznym popycie koncowym.

Zrodto: obliczenia wasne na podstawie (OECDStat.).

Znaczenie USA i Kanady jako partneréw handlowych Polski pozostaje niewat-
pliwie w dysproporcji do ich potencjatu — pierwszej i dziesigtej gospodarki $wiata’.
Niewykorzystany jest w szczegdInosci liczacy 324 mln mieszkancow rynek zbytu
w USA. Za gltéwne czynniki zewnetrzne majace na to wplyw mozna uzna¢ 1) odle-
glos¢ geograficzna, 2) proeuropejska orientacje polskiej gospodarki (80% udziat UE

¢ Government of Canada, Intemgitional Commerce — By Indicator/Rank.
7 Ranking wg PKB, dane Banku Swiatowego (World Bank).
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w polskim eksporcie towardéw, 60% w imporcie® oraz 3) rosngce znaczenie krajow
azjatyckich w handlu USA i Kanady.

Obroty towarowe ze Stanami Zjednoczonymi

W latach 2007-2017 warto$¢ obrotow towarowych Polski z USA wzrosta z 5,4 mld
USD do 12,6 mld USD, a wiec blisko dwu i pétkrotnie, przy czym wartos¢ pol-
skiego eksportu wzrosta trzykrotnie, a importu — niecale dwukrotnie (wykres 3).
Znaczny wzrost obrotow towarowych (0 22%) nastapit w 2017 r. — wartos¢ eksportu
wzrosta w porownaniu z 2016 r. 0 28%, a importu o 16%. Mimo ze w analizowanym
okresie dynamika wartosci eksportu byta znacznie wyzsza niz importu, Polska — ze
wzgledu na niski wyjsciowy poziom eksportu — notowala z USA ujemne saldo ob-
rotéw towarowych (saldo obrotow ustugowych od 2011 r. bylo natomiast dodatnie).
Co ciekawe, rowniez Stany Zjednoczone wykazywaty deficyt w obrotach towaro-
wych z Polska (od 2011 r.). W 2017 r. byl on czterokrotnie wyzszy niz wg danych
polskich’. Byto to mozliwe, poniewaz dane o handlu wzajemnym Gtéwnego Urzedu
Statystycznego (GUS) oraz Urzedu Statystycznego USA!® znacznie si¢ roznity (wy-
kresy 3 i 4). Wskaznik rozbieznosci w handlu dwustronnym DIF'' dla Polski
w relacji z USA od 2009 r. oscylowat w przedziale 30%-35%, co oznacza, ze roz-
bieznosci w statystykach obrotow towarowych obu krajow stanowity przecietnie
ok. 1/3 wartosci polskiego przywozu z USA (dla poréwnania—w 2017 r. wskaznik
ten dla UE w handlu z USA wynosil 7,6%)'2. Pewnym wytlumaczeniem tak du-
zych rozbieznosci w statystykach!® moze by¢ kwestia handlu posredniego — reje-
strowanego przez obie strony w imporcie wg kraju pochodzenia, a nierejestrowa-
nego w wywozie.

Ze wzgledu na duze rozbieznosci statystyczne, strukture handlu przedstawiono
wg danych polskich i amerykanskich. Wedtug danych amerykanskich (klasyfika-
cja NAICS na poziomie trzycyfrowym) w 2017 r. pie¢ grup towarowych: sprzet
transportowy, komputery i elektronika, produkty chemiczne, maszyny inne niz
elektryczne oraz sprzet elektryczny stanowito 74% wartosci amerykanskiego eks-
portu towaréw do Polski ogdtem. W amerykanskim imporcie z Polski na pigé
gléwnych grup towarowych przypadato 69% wartosci amerykanskiego importu
towarow z Polski ogélem (wykres 5). Cztery z tych grup byly identyczne jak
w eksporcie.

GUS (2017), Obroty towarowe handlu zagranicznego ogétem i wedtug krajow.

Rézne warunki dostaw, tj. w USA przywdz na bazie FOB, a w Polsce na bazie CIF, nie wyjasniaja
tych rozbieznosci. W 2017 r., wg U.S. Census Bureau, wartos¢ amerykanskiego przywozu z Polski
na bazie FOB wyniosta 7 111 mIn USD, a na bazie CIF — 7 346 mIn USD (3% rdznica).

US Census Bureau, Technical Documentation, https://www.census.gov/foreign-trade/Press-Rele-
ase/2007pr/aip/related _party/rp07-techdoc.pdf, (2.04.2018).

We wskazniku DIF réznica miedzy danymi lustrzanymi obu krajow wyrazona jest jak procent wartosci
importu kraju, dla ktdérego liczony jest wskaznik (Ferrantino, Wang, 2008).

12 Obliczenia wlasne na podstawie danych GUS, US Census Bureau i Eurostatu.

13 W pracach OECD przyjeto, ze rozbieznosci sa male, gdy nie przekraczaja 10% sumy obu strumieni
(The Statistics Newsletter, 2016).
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Wykres 3. Obroty towarowe Polski z USA w latach 2007-2017, mIln USD (dane
polskie)

Uwaga: Import wg kraju pochodzenia na warunkach CIF.
Zrédto: GUS, Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego, rézne lata; baza hz.
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Wykres 4. Obroty towarowe USA z Polska w latach 2007-2017, mIln USD (dane
USA)

Uwaga: Import wg kraju pochodzenia na warunkach FOB.
Zrodlo: US Census Bureau, Trade in Goods with Poland.
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Wykres 5. Pie¢ gléwnych grup towarowych w amerykanskim eksporcie towardéw
do Polski i w imporcie z Polski w 2017 r., na poziomie trzycyfrowym NAICS, %

Zrédto: Dane US International Trade Administration.

W tabelach 1 i 2 przedstawiono gtéwne pozycje w handlu wzajemnym na pozio-
mie bardziej szczegotowym, tj. klasyfikacji HS-4. W 2017 r. na pie¢ gtéwnych po-
zycji w amerykanskim eksporcie do Polski przypadato 33% wartosci eksportu to-
wardéw USA z Polski ogotem, a na pigé gtéwnych pozycji w amerykanskim imporcie
z Polski — 30% wartosci importu towardw tego kraju z Polski ogdtem. W 2017 r. war-
tos¢ amerykanskiego eksportu analizowanych pieciu grup towaréw wzrosta w porow-
naniu z 2016 r. 0 57% gtownie za sprawa silnikow do statkéw powietrznych, wegla
i aparatury elektronicznej (tabela 1), natomiast importu o 13% (tabela 2), do czego
istotnie przyczynit si¢ wzrost wartosci wywozu pozycji ,.silniki turboodrzutowe,
turbosmiglowe oraz inne turbiny gazowe silnikow”. Gtéwne pozycje w wymianie
handlowej to efekt wspolnych przedsiewzie¢ m.in. w polskiej Dolinie Lotniczej'.

Tabela 1. Gtéwne pozycje w eksporcie USA do Polski na poziomie HS-4 w 2017 r.

Pozycja Towary Warto$¢ | Udzial w eks- | 2017/2016 r/r
HS min porcie USA (%)
USD ogélem, %
8800 Statki powietrzne, silniki i czgsei do stat- 950,4 21,0 66,1
kow powietrznych
2701 Wegiel; brykiety, brykietki 154,5 3.4 564,1
8708 Pojazdy nieszynowe oraz ich czgsci i ak- 135,7 3.0 -29,6
cesoria
8517 Aparaty telefoniczne... 129.3 2.9 127.6
8703 Samochody i pojazdy do przewozu 0s6b 120,4 2,6 16,6
Razem 1490,3 32,9 57,0

Zrodlo: International Trade Administration.

14 Szerzej na ten temat patrz: Czarny E., Sledziewska K., Reaktory jadrowe, kotly, maszyny, urzqdzenia
mechaniczne czy ich czg$ci — jaki produkt jest najwazniejszy w polskim eksporcie do USA?, [w:] Analiza
wphywu TTIP na wybrane sektory polskiej gospodarki, red. M. Dunin-Wasowicz, Wydawnictwo Nau-
kowe Scholar, 2016.
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Tabela 2. Gtéwne pozycje w imporcie USA z Polski na poziomie HS-4 w 2017 r.

Pozycja Produkt Warto$¢ Udzialt 20172016 r/r
HS min USD | wimpor- %
cie USA
ogoélem,
w %
8411 Silniki turboodrzutowe, turbosmigtowe 946,5 13,3 40,5
oraz inne turbiny gazowe
8517 Aparaty telefoniczne 431,9 6,1 -16,1
9403 Pozostate meble i ich czesei 296,6 4,2 17,1
8708 Czgsci i akcesoria do pojazdow silniko- 2142 3,0 -3,1
wych objetych pozycjami od 8701 do 8705
9801 Naprawy czgsci sktadowych kompletnych 207,0 29 6.3
obiektow przemystowych w ramach handlu
zagranicznego
Razem 2096,2 29,5 12,9

Zrodto: jak w tabeli 1.

Wedhug danych GUS struktura wzajemnych obrotow na tym samym poziomie
pozycji HS byta nieco inna. Ogoélnie w handlu Polski z USA dominujace znaczenie
mialy wyroby przemystu elektromaszynowego, stanowigce w 2016 r. prawie 58%
warto$ci polskiego eksportu na rynek USA oraz 61% wartosci importu z tego
rynku'>. Na poziomie czterocyfrowym HS gléwne pozycje w eksporcie z Polski do
USA stanowily: silniki turboodrzutowe, turbosmiglowe oraz inne turbiny gazowe
(13,9%), artykuly rolno-spozywcze (8,6%), meble i ich czesci (7,5%) oraz samo-
chody (4,1%). W imporcie, podobnie jak w eksporcie, gtdéwna pozycja byly silniki
turboodrzutowe, turbosmiglowe oraz inne turbiny gazowe (13,6%). Kolejne miejsca
zajmowaly: samoloty (6,9%), art. rolno-spozywcze (5,8%) i samochody osobowe
(3,7%).

Analiza importu uszlachetniajacego'® wskazuje, ze % wartosci polskiego im-
portu z USA z dziatlu 88 oraz ponad polowa wartosci importu z dzialu 84 (87%
importu silnikéw turboodrzutowych, turbosmiglowych oraz innych turbin gazo-
wych) odbywala sie wg tej procedury (tabela 3). Oznacza to, ze towary te zostaty
przeznaczone do reeksportu poza rynek UE badz w ramach handlu wewnatrzkorpo-
racyjnego, badz platformy eksportowej. W niewielkim stopniu procedurze tej pod-
legat import wyrobow elektrycznych. Natomiast niemal caty import pojazdoéw nie-
szynowych oraz ich czesci i akcesoriow odbywat si¢ wg procedury zwyklej, a wigc
byl przeznaczony na rynek unijny.

Ministerstwo Rozwoju, USA. Informacja o stosunkach gospodarczych Polski 2017.

Towary pozaunijne odprawione wg procedury uszlachetniania czynnego nie podlegaja w UE nalezno-
$ciom celnym ani innym oplatom przywozowym, pod warunkiem wyeksportowania ich po procesie
przetworzeniu poza UE (powrotny wywoz). Jesli natomiast pozostang w UE, zostaja od nich pobierane
oplaty nalezne w momencie przywozu na teren UE lub nalezne od produktéw przetworzonych. Unijny
kodeks celny, stosowany od maja 2016 r., nie wymaga juz wczesniejszej deklaracji o reeksporcie im-
portowanego towaru. Procedurze uszlachetniania czynnego poddaje si¢ takze towary objete zerowymi
stawkami celnymi m.in. ze wzgledu na inne naleznosci przywozowe, przede wszystkim VAT.
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Tabela 3. Polski import* z USA wybranych dziatow HS w 2016 r. wg procedury
zwyklej i uszlachetniajacej

Dziat Nazwa Import wg Import Import | Udzial importu
HS procedury uszlachet- ogélem | uszlachetniaja-
zwyklej niajacy cego
min euro w imporcie
ogolem
%
84 Reaktory jadrowe, kotty, ma- 484.4 669,3 1153,7 58,0%
szyny i urzadzenia mecha-
niczne; ich czesci
8411 | Silniki turboodrzutowe, tur- 88.6 614,5 703,1 87.4%
bosmigtowe oraz inne tur-
biny gazowe
85 Maszyny i urzadzenia elek- 2747 37,0 311,7 11,9%
tryczne oraz ich czesci;
87 pojazdy nieszynowe oraz ich 106,6 1.4 108.0 1,3%
czgsei i akcesoria
88 Statki powietrzne, statki ko- 112,1 311,2 4233 73,.5%
smiczne i ich czgsci
8802 | Pozostate statki powietrzne; 79.8 268.,5 3483 77,1%
statki kosmiczne
8803 | Czesci do samolotow Ilub 31,3 42,6 739 57,6%
Smiglowcow

¢ Eurostat prezentuje dane o imporcie wg kraju wysylki.
Zrodlo: opracowanie wlasne na podstawie danych Eurostatu, Adjusted EU-EXTRA Imports by tariff re-
gime, by HS2-HS4.

Efektem inwestycji amerykanskich w Polsce byt szybko rosnacy udzial handlu
wewnatrzkorporacyjnego!” we wzajemnych obrotach towarowych. Udziat ten byt
znacznie wyzszy w amerykanskim imporcie z Polski niz w eksporcie na polski ry-
nek (wykres 6). W 2016 r wyniost on odpowiednio 56,3% i 23,0% (dekade wcze-
$niej odpowiednio — 39,4% i 10,6%). Wymiana wewnatrzkorporacyjna miata naj-
wigksze znaczenie w amerykanskim imporcie z Polski wyrobdw przemystu elektro-
maszynowego (sekcja NAICS: 33 Przetworstwo przemystowe 3), zwlaszcza kom-
puterdw i elektroniki oraz sprzetu transportowego (tabela 4). W przypadku kompu-
teréw i elektroniki oraz statkow powietrznych i ich czesci udzial handlu wewnatrz-
korporacyjnego w imporcie z Polski byl znacznie wyzszy niz w imporcie USA ogo-
tem (odpowiednio — 78% i 57% oraz 74% i 29%)'%.

17 Handel wewnatrzkorporacyjny jest tu rozumiany jako handel miedzy podmiotami powiazanymi
(related trade). Pojgcie to obejmuje transakcje eksportowe migdzy eksporterami amerykanskimi
a zagranicznymi odbiorcami, w ktorych ktdrakolwiek ze stron posiada udzial bezposrednio lub po-
$rednio w kapitale drugiego podmiotu w wysokosci co najmniej 10%; w transakcjach importowych
—udzial ten powinien by¢ nie mniejszy niz 6%. Obroty handlowe mi¢dzy podmiotami powigzanymi
sa zazwyczaj zanizone, poniewaz nie wszystkie podmioty zaznaczaja charakter transakcji w dekla-
racjach celnych (transakcje non-reported zalicza si¢ do niepowiazanych) (US Census Bureau, Tech-
nical Documentation,).

18 Obliczenia wlasne na podstawie U.S. Census Bureau, Related-Party Database.
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Zwraca uwagg bardzo wysoki (prawie 89%) i wyzszy o 17 p.p. niz w eksporcie
USA ogotem udziat przeptywdéw wewnatrzkorporacyjnych w amerykanskim eks-
porcie do Polski pojazdow silnikowych oraz niewielki (3,5%) i nizszy o ponad
10 p.p. niz w eksporcie USA ogdltem w imporcie statkow powietrznych i czgsci do
nich (tabela 4). Jest to efekt odmiennego charakteru polsko-amerykanskich powia-
zan produkcyjnych w obu branzach.
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Wykres 6. Udzial handlu wewnatrzkorporacyjnego z Polska w obrotach towaro-
wych USA ogotem, 2007-2016, %

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych U.S. Census Bureau, Related-Party Database.

Obroty towarowe z Kanadg

W latach 2010-2016 cecha charakterystyczna handlu zagranicznego Polski z Ka-
nadg byla rosnaca nadwyzka obrotéw towarowych i ustugowych. W okresie tym
dodatnie saldo obrotow towarowych wzrosto ponad dwu i pétkrotnie, przekraczajac
w 2016 r. mld USD. Byt to efekt rosnacego eksportu, ktoremu towarzyszyt syste-
matyczny spadek importu (wykres 7). W 2017 r. — roku wejscia w zycie umowy
CETA (wrzesien) —trend si¢ odwrdcit — wartos¢ importu z Polski (dane GUS) wzro-
sta 0 85%, natomiast eksportu zmalata o 6,5%, w rezultacie nadwyzka obrotow to-
warowych zmniejszyla si¢ o 402 mln USD. Wedlug danych kanadyjskich polski
eksport wzrdst nieznacznie (o 3%), zas import (facznie z kanadyjskim reeksportem)
wzrést tylko o 15% (tabele 6 i 7).

Struktura polsko-kanadyjskich obrotéw towarowych byla wysoce skoncentro-
wana. Wedhug danych kanadyjskich gléwng pozycje na poziomie dwucyfrowym HS
w eksporcie i imporcie stanowil dziat 84 — reaktory jadrowe, kotty, maszyny i urza-
dzenia mechaniczne; ich czesci (odpowiednio: 35% i 37%). Na poziomie czterocy-
frowym klasyfikacji HS w 2017 r. na pig¢ nastepujacych grup towaréw przypadata
potowa wartosci (50,5%) polskiego eksportu z Kanady ogoétem: 1) silniki turbood-
rzutowe, turbosmiglowe oraz inne turbiny gazowe (21,6%), 2) skory surowe (8,8%),
3) statki (8,5), 4) pozostale meble (6,1%) oraz 5) waly napedowe, korby, obudowy
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tozysk, tozyska slizgowe, przekladnie zebate (5,5%). Natomiast na potowe wartosci
(51,2%) polskiego importu z Kanady na tym poziomie przypadaly tylko trzy grupy
towarow: 1) silniki turboodrzutowe, turbo$migtowe oraz inne turbiny gazowe
(24,6%), 2) wegiel; brykiety, brykietki (20,4%) oraz 3) oleje ropy naftowej (6,2%).
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B Import | 379 | 400 | 220 | 545 313 523 400 | 415 373 367 679
e Saldo 135 260 | 412 389 | 480 | 417 606 | 862 | 866 | 1018 | 616

Wykres 7. Handel towarowy Polski z Kanada w latach 2007-2017, mln USD

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych z bazy handlu zagranicznego GUS.

Wskaznik koncentracji polskiego eksportu mierzony udziatem dziesieciu glow-
nych towaréw w polskim wywozie do Kanady ogotem, na poziomie HS-6, wynosit
w 2017 r. 53% (tabela 4). Od lat stalymi pozycjami w wywozie do Kanady byly
czescei silnikow turboodrzutowych i silnikéw turbosmigtowych, surowe skorki z no-
rek, srebro nieprzetworzone, meble oraz podwozia dla samolotow i ich czesci.
W 2017 r. wartos¢ eksportu wielu tych pozycji zmalata. Mocna pozycje utrzymaty
meble. Nowa pozycja w 2017 r. byly promy.

Wskaznik koncentracji polskiego importu, mierzony podobnie, wynosit 60% (ta-
bela 5). W 2017 r. import wyrobow elektromaszynowych stanowil tylko 28% war-
tosci importu top-10 (dla poréwnania w eksporcie — 36%). Wyjatkowo duzy byt
natomiast udziat produktow mineralnych (prawie 27%). Zwraca uwage podwojenie
udziatu w przywozie z Kanady czesci samochodowych (HS 8703) — wzrost z 1,5%
w2016 1. do 3% w2017 .

Uszlachetnianie czynne odgrywa wazna rolg¢ w polskim imporcie z Kanady wy-
roboéw sektora lotniczego. W 2016 r. wedtug tej procedury Polska sprowadzita
z Kanady blisko 100% czesci silnikow turboodrzutowych lub turbo§migtowych oraz
62,5% czesci do samolotow lub smigtowcdw (tabela 6). Fakt ten, a takze struktura
eksportu i importu pozwalaja wnioskowaé, ze handel miedzy obu krajami sektorze
lotniczym odbywa sie glownie migdzy jednostkami powigzanymi, jak np. w przy-
padku producenta silnikow lotniczych Pratt & Whitney.
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Tabela 4. Gtéwne pozycje w polskim eksporcie do Kanady w 2017 r. (dane kana-

dyjskie)
Lp.| Podpozycja Nazwa Warto$¢ | Udzial w eks- | 2017/2016
HS min USD | porcie Polski r/r
ogélem % %
1. |841191 pozostate czesci do silnikow turboodrzu- 276,4 18,52 83
towych lub turbo$miglowych
2. 430110 skory surowe cale z norek 130,6 8,75 -27.1
3. 1890110 promy, statki wycieczkowe i lodzie 126,6 8.48 nowa
pozycja
4. 1940350 meble drewniane do sypialni 44,1 2,96 16,7
5. | 710691 srebro w formie nieobrobionej plastycz- 40,3 2,70 -17,8
nie
6. |880320 czgscei dla przemystu lotniczego — pod- 39.8 2,66 -19.3
wozia do samolotéw i ich czesci
7. | 841199 czgscei turbin gazowych 39,1 2,62 -18,7
8 | 848390 czgscei sprzetu lub uktadow przenoszenia 389 2,60 -8,9
napedu
940360 meble drewniane innego zastosowania 28,6 1,92 16,8
10. | 851762 urzadzenia do nagrywania, otrzymywa- 22,1 1,48 13,0
nia, odtwarzania dzwieku...
Razem 10-top 1021,07 52,69 X
Polski eksport do Kanady ogdtem 14922 100,0 3,0

Zrédlo: opracowanie whasne na podstawie danych Statistics Canada.

Tabela 5. Glowne pozycje w polskim imporcie z Kanady w 2017 r. (dane kanadyjskie)

Lp.| Podpozycja Nazwa Wartosé | Udzial w pol- | 2017/2016
HS miIn USD | skim impor- r/r
cie ogélem % %

1. | 270112 - Wegiel bitumiczny 109.1 20,5 103.5

2. [ 841199 Czesci turbin gazowych 100,6 18.8 -3.0

3. 1270900 Oleje ropy naftowej i oleje otrzymywane 334 6,2 nowa
7 mineraléw bitumicznych pozycja

4. | 841191 Czgsci silnikow turboodrzutowych i sil- 232 4,3 59
nikéw turbosmiglowych

5. 1902140 Aparaty shuchowe — z wylaczeniem czg- 10,5 2,0 1.3
$ci i akcesoriow

6. |870323 - Silniki o zaplonie iskrowym, pojemnos¢ 9.5 1,8 140
cylindra 1501-3000 Cc

7. 1230910 Pozywienie dla pséw i kotow do sprze- 9,2 1,6 243
dazy detalicznej

8 (430110 Surowe skorki z norek cate 8.4 1,6 -22.0

9 (081190 Mrozone owoce i orzechy nigdzie in- 8.4 1.5 133.0
dziej niesklasyfikowane

10. | 848390 Czgsci urzadzen stuzacych do przesyhu 7.9 1,5 26,0
energii lub innych towar6w wykorzysty-
wanych do przesylania moc

Razem 10-top 320,2 59.8 X

Import z Polski ogdtem 5354 100,0 15,0

Zrodto: jak w tabeli 6.
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Tabela 6. Polski import z Kanady wybranych pozycji HS w 2016 r. wg procedury
zwyklej i uszlachetniajacej

HS Nazwa Import | Import Im- Udzial importu
Wg pro- uszla- port uszlachetniajg-
cedury | chetnia- | o0g6- | cegow imporcie
zwyklej jacy lem ogblem

min euro %

84 reaktory jadrowe, kotly, maszyny i urza- 29,1 20,1 49,2 40,9

dzenia mechaniczne; ich czgsci

8411 | silniki turboodrzutowe, turbosmigtowe 0,07 15,6 16,3 95,7

oraz inne turbiny gazowe
841191 |czesci do silnikow turboodrzutowych 0,0 13,1 13,1 99,9
lub turbosmigtowych

88 statki powietrzne, statki kosmiczne i ich 1,6 3,6 52 69,2

czesci
8803 | czesci do samolotow lub smigtowcow 1,5 2,5 4.0 62,5

¢ Burostat prezentuje dane o imporcie wg kraju wysylki.
Zro6dlo: opracowanie wlasne na podstawie danych Eurostatu, Adjusted EU-EXTRA Imports by tariff re-
gime, by HS2 - HS4) oraz Adjusted EU-EXTRA Imports by tariff regime, by HS6.

Ochrona celna w UE, Kanadzie i USA na warunkach klauzuli najwyzszego
uprzywilejowania

Jednym z podstawowych celow utworzenia strefy wolnego handlu jest zniesienie barier
celnych, zgodnie z art. XXIV GATT z 1994 r. Wysokos¢ stawek celnych i ich eskalacja
maja istotne znaczenie w rokowaniach handlowych (trade off). W krajach wysoko
uprzemystowionych stosowane cla na towary przemystowe sa przecietnie niskie
i w pelni zwigzane. Niski poziom to efekt liberalizacji wielostronnej podczas kolejnych
rund GATT lub pézniejszej w WTO na mocy umédw sektorowych. Na towary wrazliwe
obowiazujg jednak nadal tzw. miedzynarodowe kominy taryfowe, czyli wg WTO
stawki celne powyzej 15% (tabela 7) i to one sa przedmiotem najwiekszych targdw
w rokowaniach handlowych. Cla na towary najbardziej wrazliwe znoszone sg zazwy-
czaj stopniowo. W triadzie UE-USA-Kanada najnizszy poziom konwencyjnej ochrony
celnej w towarach przemystowych ma Kanada. Zerowe stawki celne na warunkach
klauzuli najwyzszego uprzywilejowania (KNU) obowiazuja tam na ponad 78% pozycji
taryfowych (jednoczesnie odsetek kominow taryfowych jest w wyzszy niz w UE
i USA). W konsekwencji w 2015 r. 68% kanadyjskiego importu towaréw przemysto-
wych odbywalo si¢ na warunkach bezctowych. W UE i USA udzialy bezclowego im-
portu byly nizsze, odpowiednio o 12 p.p i 15 p.p. (tabela 7).

Tabela 7. Stawki celne KNU na towary przemystowe w UE, Kanadzie i USA, %

Specyfikacja UE Kanada USA
Srednia arytmetyczna stawka celna stosowana w 2016 . 4,2 22 32
Srednia stawka celna wazona (import z 2015) 2,6 2,3 2.3
Udzial importu bezclowego w wartosci importu ogétem w 2015 r. 55,8 67,8 52,6
Udziat miedzynarodowych kominéw taryfowych 2,2 6,3 1.6
Udziat stawek zerowych 26,4 78.5 48.4

Zrodlo: opracowanie wlasne na podstawie World Tariff Profiles 2017.
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Umowy Unii Europejskiej z USA i Kanada

Negocjacje uméow UE o wolnym handlu ze Stanami Zjednoczonymi i Kanada mialy
wiele wspdlnych elementow. Obejmowaly podobny, szeroki zakres wychodzacy
znacznie poza sprawy handlu, przebiegaly w zblizonym terminie i budzily wielkie
emocje w podobnych dziedzinach. CETA byla postrzegana jako ,,pomost” (a step-
ping stone) do umowy TTIP. Ztozyly sie na to trzy nastepujace powody:

1) wiele aspektéw umowy CETA (m.in. reguly pochodzenia, bariery techniczne
w przemysle motoryzacyjnym, ustugi transportowe) uwzglednia szerszy wymiar
transatlantycki, tj. stosunki Kanady z USA.

2) Unia zgodzita si¢ na stosowang w umowach handlowych partneréow transa-
tlantyckich tzw. list¢ negatywna w harmonogramie liberalizacji cel, w realizacji in-
westycji i — czgsciowo — w handlu uslugami oraz zamoéwieniach publicznych (wcze-
$niej w umowach o wolnym handlu UE stosowala liste pozytywna).

3) Uwazano, ze z preferencji przyznanych przez UE firmom kanadyjskim beda
mogly korzysta¢ takze oddzialy firm amerykanskich ulokowane na rynku kanadyj-
skim. Ten aspekt byt brany pod uwage w rewizji umowy CETA dotyczacej ochrony
inwestycji i systemu rozstrzygania sporéw mi¢dzy inwestorami a panstwem, prze-
prowadzonej przy okazji weryfikacji prawnej umowy .

Umowa TTIP — stan i perspektywy

Rokowania w sprawie umowy TTIP zawieszono w lipcu 2016 r. w tzw. Srodkowe;j
fazie (middle game), po 14 rundzie rozmoéw. Propozycje stron skonsolidowano
w 17 rozdziatach (z 24 przewidywanych). Trudniejsze rozdzialy, w tym dostep do
rynku zamdwien publicznych i ustug oraz kwestie barier technicznych, pozosta-
wiono na fazg konicowa negocjacji (end game), planowana na jesien 2016 r. Po wy-
borze D. Trumpa na prezydenta USA stalo si¢ jasne, ze porozumienie jest martwe.
Wprawdzie nie wypowiadal si¢ on na temat TTIP jednoznacznie negatywnie (ina-
czej niz w przypadku Partnerstwa Transpacyficznego czy NAFTA), niemniej roko-
wania zamrozono. Warto doda¢, ze D. Trump jest nastawiony krytycznie do han-
dlowych porozumien regionalnych, nie dlatego ze uwaza je, jak Jagdish Bhagwati,
za ,termity” niszczace wielostronny system handlowy, ale dlatego ze — jego zda-
niem — dla USA korzysci z nich byly mniejsze niz koszty®.

Rokowania zamrozono takze dlatego, ze zadna ze stron nie byta sktonna do po-
wazniejszych ustepstw w kwestiach zasadniczych. Ponadto po obu stronach Atlan-
tyku dominowato przekonanie, ze TTIP jest umowa negocjowang przez korporacje
na rzecz korporacji i przyniesie spoleczenstwu korzysci co najwyzej incydentalne.
Co ciekawe, linig podzialu nie byt Atlantyk, lecz interesy i wartosci. Po jednej stro-
nie koalicj¢ zawigzaly europejskie i amerykanskie srodowiska biznesowe, po dru-

19 E. Kaliszuk, Postep czy impas w negocjowaniu Transatlantyckiego partnerstwa w dziedzinie han-
dlu i inwestycji, ,,Polityka gospodarcza Polski w integrujacej si¢ Europie 2014-2015”, 2015.

20 ). Bhagwati, Termites in the Trading System. How Preferential Agreements Undermine Free Trade,
Oxford University Press, New York 2008.
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giej — europejskie i amerykanskie organizacje konsumenckie, organizacje pozarza-
dowe i inne grupy spoteczne, obawiajace si¢ utraty miejsc pracy, obnizenia unijnych
wysokich norm ekologicznych i pracowniczych oraz poziomu ochrony konsumenta.
Scista wspolpraca srodowisk biznesowych byta pochodna wysokiego poziomu in-
westycji transatlantyckich i wysokiego udziatu handlu wewnatrzkorporacyjnego we
wzajemnych obrotach (w 2012 r. 32% amerykanskiego eksportu do UE i 62% im-
portu)?!.

Wiele przestanek wskazuje jednak, ze sa pewne szanse na wznowienie rozmow
o wolnym handlu miedzy UE i USA, pod inng nazwa i o nieco zmienionym zakresie.
Zaréwno minister handlu USA W. Ross, jak i przedstawiciel USA ds. handlu
R. Lighthizer czynili pozytywne uwagi pod adresem umowy handlowej z UE?.

W tabeli 8 przedstawiono czynniki mogace mieé, zdaniem autorki artykutu,
wplyw na wznowienie rokowan Najwazniejszym ,,motorem” beda cele geoekono-
miczne uzyte do realizacji celéw geopolitycznych (wzmocnienia pozycji transatlan-
tyckich partneréw wobec Chin).

Tabela 8. Czynniki majace potencjalny wplyw na wznowienie rokowan w sprawie
umowy o wolnym handlu UE i USA

Czynniki niesprzyjajace Czynniki sprzyjajace wznowieniu
wznowieniu (;,motory”)
(hamulce”)
Niechetne stanowisko prezydenta Doswiadczenie z negocjacji CETA: liczne kampanie
D. Trumpa odnoszace si¢ do obaw, konsultacje, debaty, wlaczanie

spotecznosci obywatelskiej do procesu negocjacji; 38
Brexit (nizsza atrakcyjnosé TTIP bez Wiel- | deklaracji i oswiadczen, neutralizujacych obawy pan-
kiej Brytanii, brak promotora umowy i,,po- | stw cztonkowskich UE, dotgczonych do umowy;

s$rednika” miedzy USA i UE) zmiany w systemie ochrony inwestycji i arbitrazu
(sad, apelacje).

Skierowanie uwagi rzadu USA na renego- Geopolityka i geoekonomia (m.in. wspolne podejscie

cjacj¢ NAFTA UE i USA do polityki Chin w dziedzinie inwestycji

i srodkéw ochrony handlu)

Zro6dlo: opracowanie wlasne.

Umowa CETA — wdroZenie i wybrane postanowienia

Umowa CETA ze wzgledu na mieszany charakter weszta w zycie tymczasowo.
Tryb ten nie wymaga zgody panstw czlonkowskich UE, poniewaz bedzie stosowana
tylko ta jej czgs¢, ktora podlega wylacznej kompetencji UE. Tymczasowo nie sto-
suje si¢ wiec postanowien umowy dotyczacych: inwestycji portfelowych, ochrony
inwestycji oraz rozstrzygania sporéw inwestycyjnych miedzy inwestorami a pan-
stwem, a takze kilku innych (nagrywanie tresci cyfrowa kamerg wideo, spory po-
datkowe). Pelne wejscie umowy w zycie wymaga przeprowadzenia odpowiedniej

21 C. Lakatos, T. Fukui, EU-US Economic Linkages: The Role of Multinationals and Intra-Firm
Trade, European Commission, 2013.

22 P.S. Rashish, US trade policy in the age of Trump: What role for Europe in the “New Nationalism?,
European Policy Centre, 13 November 2017.
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procedury wyrazenia zgody na zwigzanie si¢ nig przez panstwa cztonkowskie UE.
Do czasu wejscia umowy CETA w zycie ratyfikowalo jg osiem panstw?. Do
1 kwietnia 2018 r. liczba ta nie zwigckszyla si¢. Nie ma w tej grupie panstw, w kto-
rych CETA byla najsilniej kontestowana, tj. Austrii, Belgii i Niemiec. Proces raty-
fikacji moze potrwacé lata, w tym czasie w Niemczech Trybunal Konstytucyjny po-
winien wyda¢ ostateczne orzeczenie w sprawie zgodnosci CETA z niemieckg kon-
stytucja, a Trybunal Sprawiedliwosci UE opinig, o ktora wystapila Belgia w 2017
r., w sprawie zgodno$ci CETA (rozdziatu 8 — inwestycje oraz sekcji F — Rozwiagza-
nia w sprawie sporéw inwestycyjnych miedzy inwestorami a panstwami) z europej-
skimi traktatami, wlaczajac w to prawa podstawowe.

W dniu wejscia umowy CETA w zycie Kanada zliberalizowata 99,6% pozycji
taryfowych dla towardéw przemystowych, a Unia — 99.4%). Cla na niektore wyroby
motoryzacyjne zostang zniesione na zasadzie wzajemnosci w ciggu trzech, pigciu
lub siedmiu lat (po 17 pozycji po kazdej stronie). Cla na czesci samochodowe znie-
siono od razu. Dhuzszy okres liberalizacji (3 i 7 lat) dotyczy takze statkow.

Najwazniejsze postanowienia CETA, ktéore moga mieé¢ wicksze znaczenie
w kontekscie analizowanych branz to:

— Alternatywne reguly pochodzenia dla niektérych kategorii produktow. CETA
pozwala na eksport do UE niektorych pojazdow silnikowych z Kanady na
bardziej liberalnych zasadach niz standardowe; uwzgledniajg integracje prze-
mystu samochodowego Kanady i USA. Przewidziano roczny kontyngent na
100 tys. samochodéw, w ktorych obowiazujg reguly pochodzenia tagodniej
traktujace samochody wyprodukowane czgsciowo z czesci pochodzacych
z krajow trzecich np. z USA (udziat wszystkich materialéw niepochodzacych
z Kanady nie moze przekroczy¢: (i) 70% wartosci transakcyjnej lub ceny ex-
works produktu, badz (ii) 80% kosztéw netto produktu) (CETA, zal. 1 do
rozdziatu 4 ,,Protokotu w sprawie regut pochodzenia i procedur dotyczacych
pochodzenia™).

— Dostep do kanadyjskiego rynku zaméowien publicznych na poziomie krajo-
wym, regionalnym i lokalnym oraz w sferze uzytecznosci publicznej. Dla
Polski szczegodlnie wazne znaczenie moze mie¢ otwarcie rynku transportu
publicznego (z zastrzezeniami prowincji Ontario i Quebec) oraz uzyskanie
petnego dostepu przez strong kanadyjska do unijnych kontraktow na Srodki
transportu publicznego.

— Podniesienie progu, ponizej ktorego wladze kanadyjskie nie beda przeprowa-
dzaly tzw. testu netto planowanej inwestycji, do poziomu 1,5 mld dolaréw
kanadyjskich. Utatwi to inwestycje firm unijnych, w tym polskich, na rynku
kanadyjskim.

— Ulatwienia w zatrudnianiu kluczowego personelu i in. Sg wazne w kontekscie
handlu zadaniami, wymagajacego czgsto specjalistow o wysokich kompeten-
cjach.

23 Byly to: Chorwacja, Czechy, Dania, Estonia, Hiszpania, Lotwa, Malta i Portugalia (Council of the
European Union, http).
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Whioski koncowe

1.

Przyszty ksztalt regionalnych porozumien handlowych w stosunkach euro-
pejsko-amerykanskich jest duza niewiadomg. Nie wiadomo takze, jak utoza
si¢ stosunki Kanady z Wielka Brytania i Unig Europejska po brexicie, kiedy
beda wznowione rozmowy z USA. Czy powstanie strefa wolnego handlu
UE-UK-Kanada czy tez beda istnialy dwie strefy wolnego handlu CETA
oraz UK-Kanada.

. Coraz nizszy przecigtnie poziom stosowanych stawek celnych KNU powoduje,

ze ich znaczenie jako narzedzia polityki handlowej maleje. Tym samym zmniej-
sza si¢ mozliwo$¢ wykorzystywania regul pochodzenia jako srodka ochrony kra-
jowych producentow. Wieksza znaczenie maja réozne normy bezpieczenstwa
i ekologiczne. Ponadto silniejsze efekty handlowe niz cla wywotuja fluktuacje
walut, zwlaszcza dolara amerykanskiego.

. Handel towarami przemystowymi Polski z Kanadg odbywa si¢, poza drobnymi

wyjatkami, na zasadach bezctowych. Handel z USA jest realizowany na warun-
kach WTO, ale znaczna czg$¢ obrotow towarowych odbywa si¢ po zerowych lub
niskich stawkach celnych (ponizej 3%) lub w procedurze uszlachetniania czyn-
nego. Mimo, ze handel z USA nie korzysta z preferencji celnych, w ostatnim
okresie nastapil silny wzrost obrotéw handlowych z Polska.

Mozna si¢ spodziewacé, ze umowa CETA — dzieki stworzeniu stabilniejszych wa-
runkow wspdlpracy gospodarczej i wyrdwnaniu warunkéw konkurencji wobec
innych partneréw handlowych — wzmocni proces integracji europejskiego i pol-
nocnoamerykanskiego tancuchow wartosci. Sprzyja¢ temu bedzie réwniez poli-
tyka Kanady nastawiona na zmniejszenie silnego uzaleznienia od USA. Rowniez
dla Polski zmiana ta moze by¢ szansa na podjecie nowych form wspolpracy, zna-
lezienie dla siebie niszy w fancuchach transatlantyckich.

W przypadku perturbacji handlowych w krajach NAFTA efekty liberalizacyjne
CETA moga ulec wzmocnieniu. W Kanadzie wiele srodowisk biznesowych
nawotuje do intensyfikacji wspotpracy gospodarczej z krajami Europy
Srodkowo-Wschodniej. Podkresla sig dobre perspektywy wspétpracy z Pol-
ska w sektorach: lotniczym, motoryzacyjnym, ICT, w badaniach i rozwoju,
obronnosci oraz czystych technologii. Szans upatruje si¢ rowniez w part-
nerstwie z firmami lokalnymi, zwlaszcza w sferze innowacji (nawigzanie
wspolpracy z polskimi producentami autobusow elektrycznych). Umowa
CETA moze zwroci¢ uwage na nowe mozliwosci biznesowe (czasami okre-
$lane jako efekty ,,ogloszenia” czy animal spirits).

Strong aktywniejsza w handlu z Kanada i USA sg na ogot partnerzy zza
Atlantyku, dziatajacy w Polsce poprzez spotki zalezne, czesto jako platformy
eksportowe. Lepszy dostep do unijnego rynku towarow i ustug beda chciaty
wykorzysta¢ nie tylko firmy kanadyjskie, ale takze kanadyjskie spotki-corki
firm amerykanskich. Kanada nie bez kozery nazywana jest gospodarka fi-
lialng (branch plant economy).
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7. Niewatpliwie warto poglebi¢ badania nad tym, jak zmiany prawne we wspdl-
nocie atlantyckiej wptyna na rekonfiguracje tfancuchéw dostaw oraz w jakim
kierunku powinien nastepowaé rozwoj pozadanych aktywnosci w ramach
tych tancuchow w Polsce.
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Abstract

Poland’s transatlantic relationship (with the USA and Canada)
in the new configuration

In the paper, there are analysed the interactions between the processes taking place in
the real economy and the contractual relations in the transatlantic relationship. The
subject matter of considerations is the existing or negotiated EU free trade agreements
with the United States and Canada. The aim of the paper is to provide analysis of the
potential implications of the said changes in the regulatory sphere for Poland’s trade
in industrial goods, which occurs to an ever growing degree within the international
value chains. The article is of the research nature. The author used in it a documents
review and the statistical and comparative analysis. The carried out analysis shows
that the EU agreement with Canada will strengthen the already launched process of
integration of the European and North American value chains. It poses for Poland
more challenges than threats.

Keywords: regional trade agreements, trade liberalisation, value chains, the European
Union
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